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Nome Completo: Lúcio Custódio Jorge Filho
Data de nascimento: 16/02/1984
Endereço:  Cascavel-PR | Rua General Osório, 1081 | Bairro: Parque São Paulo
Disponibilidade para mudança e viagens: Sim
Naturalidade: Cascavel | PR
Telefone para contato: 45 3097-3065 | 45 9988-2774
E-mail: lcjfilho@gmail.com
Estado civil: Solteiro
Filhos: Sim, 2

RESUMO
Profissional na área administrativa e comercial com experiência em gestão e gerenciamento de equipes, vendas externas e internas, marketing estratégico e operacional.
Busco novos desafios na área visando o crescimento profissional com conhecimento, qualidade, lucratividade e competência.

FORMAÇÃO ACADÊMICA
Comunicação Social com Habilitação em Jornalismo.
Instituição: Faculdade Assis Gurgacz
Data de conclusão: 12/2006
CURSOS E ESPECIALIZAÇÕES
- Habilidade em informática com Excel para elaboração de planilhas para relatórios, pedidos e controle; Power-Point com elaboração de treinamentos e apresentações de novos produtos; Word para elaboração de textos e cartas específicas.
- Mais de 08 anos trabalhando na área comercial e marketing, continuamente buscando e alcançando destaque pela criatividade e relacionamento com clientes e equipe.
- Constantemente em busca de conhecimento técnico e experiência.
- Disponível para mudanças e viagens, acreditando que a diversidade de culturas em diferentes regiões agrega valores e é um facilitador de conhecimento para o relacionamento profissional e interpessoal.

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL
Empresa: Stark/Prado Powerchips
Função: Gestor/Proprietário
Descrição das atividades: Gestão administrativa e comercial. Empresa com atuação em tecnologia automotiva (reprogramação eletrônica veicular para aumento de performance), representante da empresa brasileira Prado Powerchips.
Atuando nas cidades de Curitiba-PR e Balneário Camboriú-SC.
Empresa: Lucre Gestão de Marcas Ltda
Função: Gestor Administrativo/Proprietário
Descrição das atividades: Gestão administrativa e comercial, elaborando e executando o planejamento estratégico, tático x operacional comercial, buscando os objetivos e metas traçadas para as indústrias representadas pelo escritório.
Visitar todos os clientes da carteira com o objetivo de estreitar relacionamento e intensificar as negociações;
Prospecção e atendimento a novos clientes lojistas afim de aumentar participação de mercado;
Negociação e organização do espaço físico dentro da loja para melhor visualização e divulgação dos produtos;
Participação em eventos e feiras;
Treinamento para vendedores, gerentes e empresários focado em novas tendências em cada virada de coleção;
Foco em moda e acessórios infantis em Curitiba, região metropolitana e litoral paranaense.
Início das atividades em Curitiba: 12/2011
Empresa: Morena Rosa Indústria de Calçados e Confecções
Função: Gestor Regional
Descrição das atividades: Gestão, introdução e posicionamento da linha de calçados da marca junto as principais lojas no mercado de moda para os estados de Mato Grosso, Rondônia e Acre.
Atendimento, negociação e pós-vendas a todos os clientes.
Empresa: Motor 3 France Ltda (Concessionária Citröen Campo Grande - MS)
Função: Consultor de Vendas
Descrição das atividades: Venda de veículos novos em concessionária Citröen para Campo Grande - MS e região.
Captação de novos clientes, fidelização e pós-vendas também eram parte das rotinas diárias.
Contato: Eduardo Lima (Gerente Comercial – 67 8404-9907)

Empresa: Bonsai Motors Ltda (Concessionária Nissan Cascavel - PR)
Função: Consultor de Vendas
Descrição das atividades: Vendas de veículos novos e semi-novos em concessionária Nissan para Cascavel e região oeste Paranaense.
Avaliação de veículos semi-novos.
Contato: Ivone Vicente Baitala (Gerente Geral ) 45 3219-6500
Empresa: Grupo Brizza Motors (Concessionária Mitsubishi em Cascavel/Pato Branco/Maringá e Foz do Iguaçu - PR)
Função: Gerente de Marketing
Descrição das atividades: Gestão de marketing para 04 concessionárias Mitsubishi do grupo: Cascavel, Pato Branco, Foz do Iguaçu e Maringá;
Organização de feiras e eventos;
Organização de reuniões com o setor comercial, apresentando materiais para discussão sobre participação de mercado e ações corretivas e preventivas;
Análise de market share junto ao comercial da fábrica, discutindo e dirigindo ações para melhorar rendimento;
Reembolso de verba de marketing junto à fábrica;
Elaboração e execução de treinamento para novos vendedores;
Gestão e acompanhamento de vendedores externos junto a gerência comercial;
Elaboração tática e operacional de ações externas por área de atendimento aos vendedores externos.
------------------------------------------

OUTRAS REFERÊNCIAS PROFISSIONAIS
Everaldo Damaceno – 45 9958-4888 
Ohayana Reis – 45 3035-5050 (Gerente Comercial Nacional Grow Up)

REFERÊNCIAS PESSOAIS
Willian João Baggio – 45 8407-3532
Anderson Maioli – 45 8816-9417

Para maiores detalhes sobre cursos, experiências e atividades por favor entre em contato:  45 9988-2774.
