                                                 Cargo pretendido: 
                                              Motorista  categoria AD                  

Claiton Dias Moreira

Rua Castro Alves 1642 
(045) 9857 9852                                                                                                                         

Centro –Cascavel- PR            email:claitonmoreira@hotmail.com                                                                             cep:  85801-150                                                                                                                  
Qualificações em Destaque

· Forte Vivência Comerciais, Compra e venda  de produtos , insumos e matéria prima para produção junto a Importadores e  Industrias.
·  Experiência em desenvolvimento de fornecedores, parceiros comerciais, desenvolvimento de novos produtos e necessidades.
· Participação de feiras, congresso e  encontros em diversas áreas no território Nacional.
· Perfil de Consultoria, negociação, renegociação de contratos e desenvolvimento de  novos produtos.

· Experiência em rotinas administrativas, gerencia de equipes, e desenvolvimento de necessidades e soluções específicas de clientes. 

· Coordenação de equipes de pós-venda e telemarketing ativos e receptivos.

· Responsável pelo Desenvolvimento de Distribuidores, revendas e representantes de produtos  para área de Estética.
· Larga experiência em uso de ferramentas de web e informática em geral.(Office,  internet ) 

Formação Acadêmica

·  Graduação em Relações e Comércio Internacional. (Incompleto) Universidade Luterana do Brasil 2003.

Idiomas

·  
Nível Intermediário em Inglês e básico em Espanhol.

Perfil profissional

· Dinâmico, Objetivo ,com iniciativa e fácil relacionamento interpessoal, Discreto e Analitico
Histórico Profissional

SIMSEM E BOROSKE LTDA- ESTRELA10

Departamento de compras




     2015 
· Responsável por renegociações de passivos junto á fornecedores e retomada de  programações

· Inserir novos produtos na área de Ferramentarias em geral ,como Tramontina –Vonder - Famastil entre outras

· Desenvolver novos fornecedores e produtos visando outros mercados que a empresa não atuava.

· Programações de pedidos de compras para os principais fornecedores como Tramontina, Brinox, Estrela etc

· Gerir uma equipe de compras com 5 pessoas, em áreas de CROSS DOCKING e COMPRAS FISICAS

· Participação de feiras e eventos relacionados á área.

INSTITUTO  SÃO PAULO-ARKTUS                                                                                             2013

          Gerente de Negócios-COMPRAS                                                                       
· Responsável pela reestruturação na área de compras no segmento DENTAL.

· Renegociação com fornecedores existentes e ampliação do Mix de produtos.

· Responsável por captação e novos negócios para o segmento Dental.

· Desenvolver e buscar novos fornecedores dentro do mercado Nacional e Internacional, visando uma melhor competitividade dos produtos no mercado Interno.

TERMILL PRODUTOS TÉRMICOS                 


                     

 2005 a 2012 
       Motorista entregador Autônomo
· Encarregado na área comercial de vendas para atingir as metas .

· Responsável pela abertura de mercado e prospecção da marca TERMILL nos estados do Sul do Brasil.

· Atuava em toda região sul com área de vendas e entrega através de caminhão da empresa.

· Não possuía CLT, somente participação nas vendas pronta entrega

CONSULTOR AUTÔNOMO.

          2002 à 2005
· Desenvolver e identificar necessidades  em ambientes de Ti para aplicações de soluções que visão a redução em custos de Ti para pequenas, medias e grandes empresas.

· Desenvolvimento integrado em parceria com provedores de serviços, Start Ups, Players e operadoras de Telecom

OCTET GROUP – Intercom Brasil.(gerente de contas Pleno)

          2000 à 2002

· Abertura de novos mercados para serviço de  Convergência, na área de tecnologia.
· .Primeira empresa a ter a solução de dados, voz  interligados no Estado..
· Captação de novos clientes na área corporativa , sempre interligados em ambientes de TI.
Outros Cursos

· MOPP-Condução de Cargas perigosas-Condução econômica- Direção defensiva SEST-SENAT cascavel

· Condução de Cargas Indivisíveis- SEST-SENAT Cascavel

· Condução de Passageiros Coletivos- SEST-SENAT Cascavel

· Inglês e Espanhol Nível intermediário.

· Curso Brasil  empreendedor – SEBRAE/UNISINOS 2000;Curso de formação de Preço para Exportação – FIERGS/CIERGS;

· Treinamento em Negócios Internacionais–módulo importação–Banco do Brasil;Curso de SGP–certificado de origem FIERGS;

· Curso de Drawback – Ag. De negócios internacionais – Banco do Brasil;Seminário práticas Cambiais – FIERGS;

· Curso Práticas Cambiais – Banco do Brasil.Contratos internacionais na Pratica - Pinheiro neto Advogados/BB 12/2002
